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Interessiert? 
Wir freuen uns auf ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und  Ihres 
 frühestmöglichen Eintrittstermins an bewerbung@sprintus.eu oder schriftlich an SPRiNTUS GmbH,  Herr Fazlic, 
Reizenwiesen 1, 73642 Welzheim.

Wir sind ein international ausgerichtetes mittelständisches und wachsendes Unternehmen mit flachen  Hierarchien 
und Entfaltungsmöglichkeiten. Zur Verstärkung unseres Teams am Standort Welzheim, in landschaftlich schöner Um-
gebung östlich von Stuttgart, suchen wir in Vollzeit zum frühestmöglichen Eintritt einen erfahrenen und dynamischen

Vertriebsleiter Deutschland (m/w/d)

Ihre Aufgaben:
•  Entwicklung und Umsetzung einer effektiven Vertriebs-

strategie für den Verkauf von professionellen Reini-
gungsgeräten über den Fachhandel, um Umsatz- und 
Wachstumsziele zu erreichen.

•  Identifizierung neuer Marktchancen und Erschließung 
neuer Kunden.

•  Aufbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen 
durch professionelle Beratung und Betreuung.

•  Führung und Motivation der 8 Gebietsverkaufsleiter, um 
Performance und Engagement zu maximieren.

•  Enge Zusammenarbeit mit dem Management sowie 
 anderen Abteilungen wie Produktentwicklung, Marketing 
und Kundendienst, um Kundenanforderungen optimal 
zu erfüllen.

•  Kontinuierliches Monitoring und Reporting von Vertriebs­
kennzahlen sowie Ableitung von Handlungsempfehlungen.

Wir bieten Ihnen unter anderem:
•  Anspruchsvolle und abwechslungsreiche Tätigkeit in einem 

modernen Unternehmen.
•  Ein kollegiales und sympathisches Team sowie eine gute 

Arbeitsatmosphäre mit wertschätzender Kommunikations-
kultur.

•  Die Möglichkeit, Ihre Fähigkeiten und Kenntnisse einzubrin-
gen und sich weiterzuentwickeln.

• Langfristige Berufsperspektive

• Einen sicheren Arbeitsplatz
• Attraktive Vergütung
•  Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
• Sommer- und Weihnachtsevents
• Fahrrad-Leasing

Sie bringen mit:
•  Betriebswirtschaftlicher Hintergrund mit abgeschlosse-

nem Studium, oder ein  vergleichbarer Abschluß.
•  Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb von erklärungsbe-

dürftigen Produkten. 
•  Nachweisbare Erfolge in der Geschäftsentwicklung und 

im Aufbau von Kundenbeziehungen.
•  Ausgeprägte Hands­on­Mentalität, Führungsqualitäten 

sowie die Fähigkeit, ein Team zu inspirieren und zu ent-
wickeln.

•  Analytische und strategische Denkweise sowie 
 ausgezeichnete Kommunikationsfähigkeiten.

• Reisebereitschaft.

Als Hersteller und Entwickler von professionellen 
Reinigungsgeräten vertreiben wir weltweit innova-
tive Reinigungsmaschinen.

Willkommen 
in einem starken Team.

Sie erwartet eine spannende und herausfordernde Tätigkeit in einem innovativen, dynamischen Umfeld und einem mo-
tivierten Team. Sie erhalten Gestaltungsspielräume zur Erfüllung Ihrer Ziele und Entfaltung Ihrer Talente, ein attraktives 
und leistungsorientiertes Gehalt, sowie Fort­ und Weiterbildungsmöglichkeiten zur persönlichen und beruflichen Weiter-
entwicklung.


